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今回は

弊社の発信までの
流れをご紹介！！



こんなご相談がありました

施設を満床に
したいな〜



こんなご相談がありました

新規獲得を
お願いします

強みは
何ですか？



こんなご相談がありました

承知しました
発信内容を
選定しますね

新しいこと
くらいかしら



発信内容の選定、作成 SNS発信

通常のWebマーケティング運⽤会社の場合



近隣パンフレットの収集
施設紹介業者へ電話
他施設への⾒学

徹底的に
他社⽐較

発信ターゲットになる
親世代と祖⽗世代を
連れて施設体験

株式会社くりえいとMの場合



利⽤者⽬線から⾒えてきた強み

看取りまでしてもらえるのがいいよね♪

⾯会⾃由♪ 鍼灸施術が最⾼♪

顧客⽬線から⾒えてきた
クライアント⾃⾝が気づいていない強み



ここでやっと発信！

強みを
最⼤限に

新規よりも移住希望者を
ターゲットに



ビフォーアフター（3ヶ⽉で満床へ）



ビフォーアフター（昨⽇の問い合わせ）

現在2棟⽬
建設中



株式会社くりえいとMの強み…

限りなく顧客⽬線に寄り添った
分析のもと発信を⾏うことが強み！



会社名

所在地

事業内容

電話

メール

webサイト

連絡先

株式会社くりえいとM

〒807-1264 福岡県北九州市⼋幡⻄区星ヶ丘3-6-14

Webマーケティング・コンサル・社員研修

090-9603-4802

misakoyamaguchi1126@gmail.com

https://kurim.site/


